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Behovet og mulighetene for å sikre kontroll over – og eksklusivitet til – data i kontrakter
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OECD Data Value Cycle

Behovet i praksis



Å kapitalisere på data forutsetter at du vet hva dine data er 
og/eller hvilke data du trenger fra andre
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Kilde: Digital Norway



Kontraktstyper 
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• Leveransekontrakter (utstyr/tjenester)

• Drifts- og vedlikeholdsavtaler

• Software/SaaS-avtaler

• R&D-kontrakter

• Samarbeidskontrakter

• Franchiseavtaler

• Terms & Conditions digitale tjenester

• Rene datalisensieringsavtaler 

Ill: RPS Group



Hvordan sikre tilgang og/eller eksklusivitet i avtale? 
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• Eierskap - eksklusivitet 

• Bruksrett - mulighet for "avgrenset eksklusivitet" 

• Sole/exclusive/non-exclusive lisens

• Geografisk

• Ulike industrier

• Ulike applikasjoner

• Ulike formål (drift vs. R&D)

• Intern vs. ekstern bruk

• Kun forbedre eget produkt/trene algoritmer 

• Rett til å viderelisensiere eller ikke

• Konfidensialitet - bøter?

• Datasikkerhet, tilgangskontroll

• Vederlag, ansvar for tilgang og kvalitet mv.

Utfordringer

• Detaljert vs. overordnet regulering 

• klarer vi å forutse fremtiden?

• blir vi fort så detaljert at det oppfattes uttømmende?

• Ønsker man alle typer data? (f.eks. personopplysninger)

• Fungerer konfidensialitet i praksis?

• Forholdet til tredjepart – "inter partes"
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